
                        

ข่าวประชาสัมพันธ ์                                                                  วันที ่12 มกราคม 2566 

TKS ผนึก SYNEX ประกาศแผนธุรกิจปี 66  ขึน้แท่น Tech Ecosystem Builder 

เดนิหน้าลงทุนธุรกิจในกลุ่มเทคโนโลยอีย่างต่อเน่ือง 
 
เปิดอาณาจักร “บมจ. ที.เค.เอส. เทคโนโลยี หรือ TKS” และ “บมจ. ซินเน็ค (ประเทศไทย) 

หรือ SYNEX” กางแผนปี 2566 ประกาศวิสัยทัศน ์ขึน้แท่น Tech Ecosystem Builder เผยดลีใหญ่ TKS 
ที่น่าจับตามองตั้งแต่ต้นปี เตรียมเข้าลงทุนใน AIT ต่อยอดบริการวางระบบ (SI) ด้าน SYNEX พร้อม
ต่อยอดการเตบิโตไปด้วยกัน ด้วยโซลูช่ันทีค่รบวงจร หนุน Ecosystem ในกลุ่มของ TKS และ SYNEX 
แกร่งกว่าเดมิ   

นายจุติพันธุ ์มงคลสุธี  ประธานเจา้หนา้ท่ีบริหาร บริษัท ที.เค.เอส. เทคโนโลยี จ  ากดั (มหาชน) หรือ 
TKS เปิดเผยถึงทิศทางการเติบโตทางธุรกิจในปี 2566 ภายใตว้ิสยัทศัน ์“Tech Ecosystem Builder” ว่า TKS
จะเดินหนา้กลยุทธใ์นการขยายการลงทุนในกลุ่มเทคโนโลยี (Tech) อย่างต่อเน่ือง ปัจจุบนัมีการเจรจาหลาย
ราย ซึ่งจะเขา้มาตอ่ยอดอีโคซิสเตม็ของบริษัทฯ ในดา้นเทคโนโลยีได ้โดยลา่สดุ บรษิัทฯ ไดเ้ขา้ซือ้หุน้สามญัของ
บริษัท แอ็ดวานซ ์อินฟอรเ์มชั่น เทคโนโลยี จ  ากัด (มหาชน) หรือ AIT จ านวน 280,000,000 หุน้ หรือคิดเป็น
สดัสว่น 21.03% เม่ือรวมกบัท่ีถืออยูเ่ดมิจะถือหุน้ใน AIT ท่ี 22.48% 

บริษัทฯ เช่ือว่าการเขา้ลงทุนใน AIT จะช่วยสนบัสนุนการเติบโตนอกเหนือจากสามารถรบัรูส้่วนแบ่ง
ก าไรจาก AIT แลว้ ยงัสามารถขยายขอบเขตการลงทุนและกระจายการลงทุนไปยงัธุรกิจท่ีมีศกัยภาพในการ
เติบโตอย่างธุรกิจผู้รับเหมาระบบสารสนเทศและการส่ือสารแบบครบวงจร (System Integrator หรือ SI) 
ใหบ้รกิารในกลุม่ลกูคา้ทัง้ภาครฐัและเอกชน โดยมีลกัษณะการขายเป็นแบบเบ็ดเสรจ็ หรือ เทิรน์คีย ์(Turn Key) 
ตัง้แตก่ารใหค้  าปรกึษา การวางแผนงาน การออกแบบระบบงาน การด าเนินการติดตัง้ การฝึกอบรม และการ
ซ่อมบ ารุงรักษา ซึ่งจะเป็นการต่อยอดธุรกิจเดิมท่ีทางกลุ่มบริษัทไดด้  าเนินการอยู่แล้ว และสอดคล้องกับ
วิสยัทศันข์องกลุม่บริษัท ในการเป็นส่วนหนึ่งของ Tech Ecosystem Builder ซึ่งบรษิัทมั่นใจว่าผลประกอบการ
ของบรษิัทในปีนีจ้ะสงูกวา่ปีก่อนได ้

ท่ีผ่านมา TKS ไดมุ้่งเนน้การปรบัแผนธุรกิจของบริษัทฯ มาอย่างต่อเน่ือง เพ่ือปรบัตวัใหเ้ท่าทันการ
เปล่ียนแปลงอย่างรวดเร็วของเทคโนโลยีดิจิทลั โดยการพฒันานวัตกรรมดา้นระบบสารสนเทศ และไดป้รบั
โครงสรา้งองคก์รในกลุ่มบริษัทใหเ้กิดผลผนึกทัง้ดา้นการพฒันาตลาดและผลิตภัณฑ ์และดา้นการลดตน้ทุน
การผลิตเพ่ือเพิ่มความสามารถในการแขง่ขนั 



                        

“ปี 2566 เช่ือวา่ยงัเห็นการเตบิโตท่ีดีของ TKS แมจ้ะมียอดขายบางสว่นลดลง แตบ่างกลุม่ก็เพิ่มขึน้ แต่
ก็ยงัเช่ือว่ารายไดจ้ะเติบโตไดร้าว 10% ซึ่งยงัเดินหนา้ในการขยายการลงทนุใหม่ๆ ตามกลยทุธก์ารเป็น Tech 
Ecosystem Builder ท่ีผ่านมาก็ไดมี้การสรา้ง Ecosystem ไวจ้  านวนมาก แสดงใหเ้ห็นถึงการเปล่ียนผ่านของ 
TKS ท่ีหลายคนมีความกงัวลก่อนหนา้นีว้่าจะไม่เห็นการเติบโต จากธุรกิจเดิม แตจ่ริงๆ แลว้ธุรกิจเดิมไดมี้การ
วางรากฐานไวอ้ย่างแข็งแกร่ง การมีธุรกิจใหม่ยิ่งเขา้มาช่วยเสริม ดงันัน้น่าจะเห็นการลงทุนใหม่ๆ ต่อเน่ือง” 
นายจตุพินัธุ ์กลา่ว 

สว่นธุรกิจเดมิดา้นการพิมพ ์มีการวางรากฐานอยา่งแข็งแกรง่ ผลประกอบการยงัรกัษาระดบัได ้และใน
ปีนีจ้ะมีการเลือกตัง้ บริษัทฯก็มีโอกาสท่ีจะไดร้บังานพิมพบ์ตัรเลือกตัง้ดว้ย นบัว่าเป็นอพัไซดใ์หแ้ก่ธุรกิจดว้ย 
รวมไปถึงบริษัท ซินเน็ค (ประเทศไทย) จ ากดั (มหาชน) หรือ SYNEX บริษัทในเครือก็สรา้งการเติบโตไดดี้ จาก
ความตอ้งการไอทียงัมีตอ่เน่ือง  

ดา้น นางสาวสุธิดา มงคลสุธี ประธานเจา้หนา้ท่ีบรหิาร บรษิัท ซินเน็ค (ประเทศไทย) จ ากดั (มหาชน) 
หรือ SYNEX ดิสทริบิวเตอรผ์ูน้  าดา้นไอทีอีโคซิสเต็ม กล่าวว่า ท่ีผ่านมาซินเน็คฯ เป็นผูน้  าตลาดในการเป็นผูจ้ดั
จ  าหน่ายสินคา้ไอที ครอบคลุมสินคา้กว่า 70 แบรนดช์ัน้น า มีช่องทางการจดัจ าหน่ายกว่า 6 ,000 ราย และมี
ศนูยบ์ริการและพนัธมิตรกว่า 75 แห่ง โดยมีผลการด าเนินงานท่ีเติบโตอย่างต่อเน่ือง ซินเน็คฯ เล็งเห็นโอกาส
ทางธุรกิจ และจดุเปล่ียนตา่งๆ ทัง้ในทางเศรษฐกิจ และพฤตกิรรมของผูบ้รโิภคไมว่า่จะเป็น Lifestyle การเขา้ถึง 
Digital Platform & Connected devices การท างานแบบ Hybrid Security&Privacy การเขา้ถึงความบนัเทิง
ต่าง ๆ รวมถึงการกลับมาของธุรกิจท่องเท่ียว วิสัยทัศนข์องบริษัท จึงมุ่งเนน้เพ่ือตอบสนองและคว้าโอกาส
เหล่านั้นไว้ โดยมุ่งมั่นก้าวสู่การเป็น No.1 IT Ecosystem โดยปี 2566 จะเป็นอีกก้าวส าคัญท่ีซินเน็คฯ จะ
ปรบัเปล่ียนกลยทุธก์ารน าเสนอสินคา้และผลิตภณัฑ ์โดยเฉพาะกลุม่สินคา้ Commercial จากการขายแบบเดิม
ไปสู่การน าเสนอแบบ Solution-Based โดยเป็นการน าเสนอ Solution เพ่ือตอบโจทยใ์หก้บัลกูคา้ไดค้รอบคลุม
มากขึน้ และเพ่ือให้บริษัทสามารถด าเนินกลยุทธ์ได้อย่างมีประสิทธิภาพ ซินเน็คฯ  จึงเดินหน้าจับมือกับ
พนัธมิตรท่ีมีศกัยภาพเพ่ือเขา้มาเตมิเตม็ระบบนิเวศใหมี้ความสมบรูณย์ิ่งขึน้ 

ส าหรบัความรว่มมือของกลุม่บรษิัท ระหว่าง TKS และ AIT เป็นอีกดีลท่ีจะเขา้มาสนบัสนนุใหซ้ินเน็คฯ 
ขยายบริการไปยงักลุ่มธุรกิจผูร้บัเหมาระบบสารสนเทศและการส่ือสาร (SI) ใหส้มบรูณม์ากยิ่งขึน้ เป็นโอกาส
บกุตลาดใหม่ๆ  ท่ีมีการเตบิโต ตอบโจทยล์กูคา้ในยคุ Digital Transformation จากก่อนหนา้นี ้ซินเน็คฯ ไดข้ยาย
เขา้ไปในกลุ่มสินคา้ระบบเครือข่ายและความปลอดภัย (Network & Security) ท่ีไดร้ว่มมือกับ Cybertron ลยุ
เรื่อง Cybersecurity และลา่สดุจบัมือ Alibaba could ท่ีจะเขา้มาชว่ยยกระดบัโซลชูั่นฮารด์แวร ์และซอฟตแ์วร์
ใหบ้รกิารของซินเน็คฯ ไดอ้ยา่งครอบคลมุทกุมิติ 



                        

นอกจากนี ้ในดา้นบริการท่ีเป็นจุดแข็งของซินเน็คฯ ไดมี้การแยกธุรกิจโซลูชั่นบริการดา้นไอที ในช่ือ 
Service Point ., LTD. เพ่ือสนบัสนุนบริการหลงัการขายใหพ้ารท์เนอร ์ซึ่งปัจจุบนัไดร้บัความไวว้างใจในการ
แต่งตัง้ซินเน็คฯ ใหเ้ป็น authorized service center ใหส้ินคา้ไอทีและสมารท์โฟนกว่า 21 แบรนด ์ เพ่ือมอบ
ประสบการณท่ี์ดีใหก้ับลูกคา้อย่างต่อเน่ือง สรา้งความมั่นใจใหพ้นัธมิตรใน Ecosystem ของกลุ่มบริษัท TKS 
และ SYNEX   

ส าหรบัปี 2566 ซินเน็คฯ มองตลาดสินคา้คอนซูเมอร ์ยงัคงเตบิโต รบัไลฟ์สไตลผ์ูบ้รโิภคยคุใหม ่ทัง้การ
เรียนการสอน การท างาน หรือธุรกรรมออนไลน ์อีกทัง้ กลุ่มสินคา้เกมมิ่งมีแนวโนม้ท่ีจะเติบโตไปอีกไกล จาก
พฤติกรรมของเกมเมอรย์ุคใหม่ และความนิยมจากกีฬา E-Sport ท่ีไดร้บัการสนบัสนนุจากภาครฐั สะทอ้นซิน
เน็คฯ อยูใ่นธุรกิจสินคา้เทคโนโลยีและโซลชูั่นท่ีเติบโตเป็นเมกะเทรนดข์าขึน้ 

“ปีนีเ้รามีดีลใหญ่กันตัง้แต่ตน้ปีในกลุ่มของบริษัท การลงทุนของ TKS ในครัง้นีก็้เป็นผลให ้ซินเน็คฯ
แข็งแกร่งมากขึน้ในส่วนของกลุ่มสินคา้คอมเมอรเ์ชียล ก็คาดหวงัว่า จะสามารถท าใหเ้ราสรา้งการเติบโตได้
อย่างโดดเด่น เป็นอีก New S-Curve ใหซ้ินเน็คฯในพอรต์ของธุรกิจ B2B นอกจากนีใ้นปี 2566 เรายังมุ่งมั่น
บริหารงานโดยค านึงถึงสงัคม สิ่งแวดลอ้ม และบรรษัทภิบาล (ESG) สรา้งการเติบโตทุกมิติอย่างยั่งยืน เพ่ือ
สะทอ้นการเป็นผูน้  าไอทีอีโคซิสเตม็อยา่งเตม็รูปแบบ” นางสาวสธิุดา กลา่วปิดทา้ย 
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